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Начало экспорта – это инвестиция



Этапы подготовки к экспорту

• Анализ рынка, выяснение его требований.

• Подготовка предложения.

• Нахождение конкретных покупателей – будущих 

партнёров. 

• Заключение контракта на поставку и сами поставки



Анализ рынка

В какие страны экспортировать.

Что там хотят получить и как.

1%



trademap.org



macmap.org



exportpotential.intracen.org





Детальный анализ выбранных 
стран

• Макроэкономика, культура, религия, бизнес-

климат, потребительские предпочтения

• Логистика

• Каналы продаж

• Рынок конкретного товара

• Регулирование

• Формирование цены

• Конкуренты



gain.fas.usda.gov



Подготовка предложения

• Товар

• Упаковка

• Брендирование

• Условия поставки

• Сопутствующая информация

• Веб-сайт, страницы в социальных сетях

• Ваши визитки и профили в социальных сетях

• ВЫ САМИ и ВАШИ ЛЮДИ



Нахождение покупателя

• ONLINE

• Информация от 

государственных структур по 

продвижению экспорта и 

донорских проектов.

• Отраслевые веб-сайты.

• Социальные сети.

• Торговые группы в 

мессенджерах.

• OFFLINE

• Выставки, конференции.

• Торговые миссии.

• В2В встречи.
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